
et finns företag som andas opti-
mism trots alla dystra prognoser. 
Gnosjö Automatsvarvning är ett 
sådant. På det familjeägda före-

taget svarvas små komplicerade detaljer, 
på uppdrag av tillverkare av till exempel 
fiskeredskap, rullager och fyrhjulsdrift. 

– Ungefär femtio procent av produk-
tionen går till fordonsindustrin, säger del-
ägaren Linda Fransson, och tillägger mun-
tert att de brukar räkna rullatorer dit.

Neddragningarna på exempelvis Volvo 
kommer att märkas på sikt, men Linda 
Fransson är trygg med att familjen alltid 
spridit riskerna.

– Vi har inte velat vara beroende av en 
kund och inte heller av en typ av kund. Om 
bilindustrin har en nedgång så kanske 
andra branscher inte har det.

En viss stötdämpning blir det också av 
att storkunden Haldex Traction, som säljer 
system för fyrhjulsdrift, levererar till många 
olika bilmärken.

För att hålla sig à jour med omvärlden 
har familjeföretaget en extern styrelse. Led-
ningen är vaken för nyheter och det ger 
utdelning. Man har investerat i avancerad 
mätteknik och är en av få som har tvätt-
utrustning för stora volymer. För några år 
sedan köptes en egen renhetsanläggning, 
där man testar hur rena detaljerna är när 
de packas. Kundernas krav på renhet ökar, 
och en av de senast tillkomna kunderna 
fick upp intresset för företaget tack vare 
just renhetsanläggningen. I hårdare tider 
är det förstås extra värdefullt att kontinu-
erligt ha återinvesterat i företaget.

Linda Fransson tror att osäkerheten i 
världen kan innebära möjligheter för 
underleverantörer i Sverige.

– Man kommer inte klara av att vänta 
på saker tre månader på en båt från Kina, 
utan vill ha tillverkningen nära.

För att ha kapacitet att åta sig större 
internationella uppdrag har Gnosjö Auto-
matsvarvning ett samarbete med två syster-

företag i bygden. En säljorganisation mark-
nadsför de tre företagen gemensamt.

– En helt ny kund som inte har med bilar 
att göra är på gång, men jag kan inte avslöja 
vilken. Vår prognos ser fortfarande helt fan-
tastisk ut, säger Linda Fransson. n

”Långsiktiga affärsrelatio-
ner kan vara avgörande i 
en lågkonjunktur. Har vi 
gått in i något så käm-
par vi på med det. Det 
gäller att bygga upp bra 
kontakter så att man får 
vara med och diskutera 
nykonstruktioner.”

	 Linda Fransson, delägare i  

Gnosjö Automatsvarvning.

Med nyfikenhet och entreprenörskraft står Gnosjö 

Automatsvarvning väl rustat att möta lågkonjunk-

turen. Trots att man är underleverantör till fordons-

branschen som drabbas hårt. text  Eva Annell

Framåtanda 
lönar sig

D

I lågkonjunkturer är goda råd dyra
Behåll lugnet när det stormar. Det är ett bra tillfälle för att fundera över din situation på jobbet.  

Vänd dig till ditt fackförbunds karriärcoach. Där får du dyra råd gratis!
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